
参加費無料

こんなお悩みありませんか？ ＼本セミナーで学べること／

FAX返送先：045-620-7260

会社名 ご住所

お名前 （複数可） e-mail

携帯TEL FAX番号

業務品質の改善を
具体化できない

プレゼンテーションは

自信がない

勝てる提案書とは！？

選ばれる

「勝てる提案書」「勝てる提案書」

どうすれば
10 30月 日（木）

2025年

14：00～15：00

ウェビナー開催

ビルメン業・警備業の経営者さま

お問合せ：株式会社ジクージン事務局　 TEL：045-620-7130

プロポーザル入札プロポーザル入札セミナーセミナー

経営コンサルタントとして30年以上のキャリア

指定管理、プロポ入札、補助金助成金などの

実現かつ継続可能な事業計画の提案策定を支援

参加費：無　料方 法：ZOOMによるウェビナー
日 時：令和7年10月30日（木）14：00～15：00

事業計画アドバイザー

他社に負けない
提案内容とは？

文章が
うまく書けない

これで勝てるか？　
自信がない…

自社の強み
ってなんだ？

アイデアが枯
渇

している

締切まで
時間がない…

自治体が求める提案書とは

競合他社に勝つ

ための事例分析

プロポーザル

入札のキモ

継続のためのレベルアップとは

？

間 瀬 隆 司講 師：

□参加申込み
□FAX不要

自社の強みに気づく方法

FAX番号だけ記入し
ご返送ください

こちらからもお申
込みできます⇒

（受講アドレスとなります）


